BACCALAUREAT PROFESSIONNEL
ESTHETIQUE/COSMETIQUE-PARFUMERIE

SESSION 2008

EPREUVE E2 TECHNOLOGIE

SOUS-EPREUVE A2 : ORGANISATION ET GESTION
D’ACTIVITES PROFESSIONNELLES

U2

Ce sujet comporte trois dossiers :

Un dossier sujet
Un dossier réponse
Un dossier technique

1 Suje

DOSSIER REPON ERA DAN; INT LITE

...... ujet

RAFE E COPIE

L’usage de la calculatrice est autorisé

Questions Baréme

Question 1 : Etude de marché 8 points
C11 : Rechercher, sélectionner, traiter les informations.

Question 2 : Aménagement des locaux 3 points
C22 : Planifier les activités dans 1’espace.

Question 3 : Calcul de coiits et de prix S points
C25 : Participer a la gestion de I’entreprise.

Question 4 : Communication commerciale 6.5 points
C21 : Gérer les produits.

Question 5 : Etat de rapprochement bancaire 5.5 points
C25 : Participer a la gestion de I’entreprise.

Question 6 : Déclaration de TVA S points
C25 : Participer a la gestion de I’entreprise.

Question 7 : Gestion du personnel 7 points
C23 : Animer et encadrer le personnel.
C43 : Evaluer le travail du personnel.

Total 40 points
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Vous venez d’étre embauché(e) par I’institut « ESSENTIELLE »
situé & ARRAS dans le Pas-de-Calais.

Créé en 2003 par Mme CAMIER, V’institut offre & sa clienttle une
large gamme de produits ainsi que différentes prestations: UV,
épilations, soins visage et soins corps.

Pour suivre l'évolution du marché, votre responsable envisage
d'introduire une nouvelle marque de produits bio « PHYT'S » et de
créer une cabine réservée aux soins bio visage et corps.

Travail 1 : Etudier Pévolution du marché de I’esthétique-cosmétique

Afin d'approfondir vos connaissances sur les nouvelles tendances du marché esthétique, votre
responsable vous demande d’analyser un article paru dans un magazine professionnel (document 1 du
dossier technique) «Mettez le cap sur les nouvelles tendances» Les nouvelles esthétiques - avril 2007.

Question 1.1 _ ,
Quelles sont les principales tendances de 1’année 2007 concernant les produits et prestations
esthétiques ? Justifiez vos réponses (dossier réponses page 2).

Question 1.2
Citez les régles et les critéres permettant d’obtenir le label « cosmétiques bio » dossier réponse

page 3).

Travail 2 : Proposer un aménagement de la nouvelle cabine soins-bio

Votre responsable vous demande conseil pour aménager la cabine réservée aux soins « bio » visage et
corps.

Question 2 (dossier réponses page 4)
Indiquez, sur le dossier réponses, au moins deux éléments que vous pourtiez lui apporter
concernant :
» Le choix du mobilier
» Le choix de la décoration
» Les facteurs d’ambiance

Travail 3 : Déterminer le coit de revient et le prix de vente de la prestation

Avant de passer commande au fournisseur PHYTS, Mme Camier souhaite déterminer le prix de vente
de la nouvelle prestation. '

Elle vous remet le bulletin de commande du fournisseur PHYT’S (document 2 du dossier technique).
Les résultats seront arrondis a 2 décimales. ’

Question 3
Calculez le colit de revient de cette nouvelle prestation ainsi que son prix de vente TTC compte
tenu d’un coefficient multiplicateur TTC de 2 (dossier réponses page 5).
Utilisez les tarifs « produits cabines » et les contenances maximales.
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Travail 4 : Gérer les produits
Pour le lancement des soins « bio », Madame CAMIER commande de nouveaux produits et souhaite
organiser la gestion des stocks.

Question 4.1
Déterminez le prix de vente des produits corps afin de pouvoir procéder par la suite a leur
étiquetage. Utilisez les tarifs « ligne générale » pour compléter le tableau du dossier réponses
page 6.

Question 4.2
Citez deux régles a respecter pour organiser au mieux la présentation marchande des produits et
la rotation des stocks. '

Travail 5 : Présenter ’état de rapprochement bancaire

Consciente qu’elle va devoir faire face prochainement & d’importantes dépenses, Mme CAMIER
souhaite faire le point sur sa situation bancaire. Elle vient justement de recevoir son dernier relevé
bancaire.

Question 5
Aprés avoir procédé au pointage du compte 512 (document 3 du dossier technique) et du relevé
de compte du Crédit Agricole (document 4 du dossier technique), présentez 1’état de
rapprochement bancaire au 30/06/07 (dossier réponse page 7).

Travail 6 : Compléter la déclaration de TVA

L’institut étant assujetti au régime du réel normal, Mme CAMIER doit déclarer et payer sa TVA
chaque mois. Elle a sorti de sa comptabilité les montants nécessaires au calcul de la TVA a payer
(document 5 du dossier technique).

Arrondissez tous vos résultats a 2 décimales.

Question 6.1
A I’aide du document 5, complétez le tableau préparatoire du calcul de la TVA a payer ou du
crédit de TVA du mois de juin 2007 (dossier réponses page 7).

Question 6.2
Complétez I’'imprimé a envoyer & I’administration fiscale (dossier réponses page 8).
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Travail 7 : Participation 2 la gestion du personnel

A P’occasion de la promotion des soins bios, ’institut aura un surplus exceptionnel d’activités. Aussi
Madame CAMIER envisage de recruter du personnel.

Question 7.1
Choisissez le contrat sous lequel elle peut recruter cette nouvelle esthéticienne. Justifiez votre
réponse. ‘

Question 7.2

Citez 4 compétences pouvant étre attendues de cette employée.

Question 7.3
Madame CAMIER désire évaluer réguliérement son personnel, elle vous demande de créer une

grille d’évaluation comportant au minimum 6 criteres.
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Question 1.1

Les tendances de I’année 2007 concernant les produits et les prestations esthétiques.
Chaque tendance doit comporter quatre éléments de justification.
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Question 1.2
> Quelles sont les régles de procédure & respecter pour obtenir le label « cosmétiques
bio » ?

-------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------

> Quelles sont les critéres de qualité indispensables pour obtenir le label « cosmétiques
bio » ?

.......................................................................................................................................................
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Question 2.1 et 2.2

Indiquez au moins deux conseils concernant le choix du mobilier, de 1a décoration et des
facteurs d’ambiance.

MOBILIER

(2 réponses)

DECORATION

(2 réponses)

FACTEURS
D’AMBIANCE

(2 réponses)
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Question 3.1 Calculez le cofit de revient et le prix de vente de la nouvelle prestation visage

et corps.
Eléments Quantité utilisée Détail des calculs Montant en €
Produits soin visage
¢ Lait de soins 3ml
¢ Lotion hydrolé oranger S5ml
¢ Démaquillant yeux 5ml
¢ Sérum multi-vita 5 m]
¢ Prélude 108 2 ml
¢ Masque M12 10 ml
¢ Créme Ylang 2ml
Produits soin corps .
¢ Baume exfoliant corps 40 g
¢ Huile relaxation (1000 ml) 10 ml
Coiit du linge

¢ Entretien du linge : 1,50 € par prestation

Main d’ceuvre : taux horaire = 32.50 €
(charges comprises)

¢ Temps nécessaire pour le soin visage : 1 h

¢ Temps nécessaire pour le soin corps : 45 mn

Autres charges

¢  Electricité, assurances...= 5 € par prestation

Coiit de revient total HT

Prix de vente TTC
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Question 4.1 Complétez le tableau des produits corps destinés a la vente

Coef.
Désignation Prix achat | Multiplica- | Prix vente | Prix Marge | Taux de | Taux de
HT teur TTC vente HT | brute marge | marque
TTC % %
Créme buste 2
Minceur jour 2,5
Toni-jambes 2,2
Lait corps 1,8
Gommage corps 2

Question 4.2 Citez deux régles a respecter pour organiser au mieux :

» La présentation des produits (2 éléments minimum)

................................................................................................................................................................

.................................................................................................................................................................

................................................................................................................................................................

................................................................................................................................................................

................................................................................................................................................................

................................................................................................................................................................

................................................................................................................................................................

................................................................................................................................................................

................................................................................................................................................................

L R R R R R

................................................................................................................................................................
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Question S Présentez 1’état de rapprochement bancaire au 30/06/07.

Date Libellés

Compte 512

Relevé bancaire

Débit Crédit

Débit Crédit

Solde avant rapprochement

Totaux

Solde aprés rapprochement
(nature et montant)

Question 6.1 Complétez le tableau préparatoire du calcul de la TVA 4 décaisser ou du crédit

de TVA du mois de juin 2007.

Eléments

Montants comptables

Montants arrondis

TVA collectée a 19,6 %

TVA déductible sur ABS 4 19,6 %

TVA déductible sur immobilisations 4 19,6 %

Crédit du mois précédent

TVA a décaisser ou crédit de TVA

(entourez la bonne réponse)
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Question 6.2 Complétez I’imprimé CA3

Ln lol 4° 78-17 dy 6 {anvier 1878 ralative & Vnf aux ichiers ot aux libartés, garantt mxdéciamms un droif d’més ol dn \‘acﬂﬁeatvm pourfes T
données las conosrnant suprés du centre des Impdts dont iis ralbvem

& MONTANT UES OPE ONE: REAL!SEE&

Zee

Exponaﬂons hors CE.A.....‘ .....

Yentes, prestations dé services ..., .

_Auxres opémtions non imposables .

Autres opéralions Imposables...........

LNI’&ISONB m!racommunautalras s

Acquisitions imracommunautaires . .
{dont ventes A distance. etfou operauons
de montage :

3 Achatsanﬁancmse..:............_ ............. -

- Taux 19,6 %

Taux 5,5 %

épérat«'ons imposables & un taux particulier {décompte effectué sur annexe 3310 MA) . cens

Cpéirations réalisées dansles DOM .......... TRPPRNIN ereeeens e . e .

st o et oot o

Total de la TVA brute dus {lignes 08 & 14) A e

. DontTVA sur sceusiliona trecons I

> DoanVAs-ur opérations A destinution de Monaeo

Biens constituant des immobilisations . , ..’

Autres biens et services

Autre TVA & déduire.......

Report du crédit apparaissani ligne 27 de ia précédente déclaration .. .

(A convertir sf ce crédit est en IraNCS et votne déclaration en puros) . . . .
) Totat lignes 20 421 ., ....ouonie.. -

{  indiquaricl fe p e de déducti - ’
applicablo pour 1a période s'it ext d:ﬂévw)' ag
de 100 %

TAXE ABARYER .0 ow s

C “Total TVA déductible lignes 18 + 19 4+ 23 | IO |

TVA neite due (igne 16~ ligne 24) ....J......

Remboursement demandé ! Taxes assimilées calculées sur
n* 3310 MA

sur formutaire ne 3812 joint ......... ) Cevereer e
. ) . ; . Sommes & imputler y compris
Crédit & reporter {ligne 28 - ligne 26) ... NSEY . e fEE BCOMPIE CONGRE. . os e rrerroncnieren
{Caite sormmo vt & reporter igne 21 . E sommes & aj
N d gjouter y compris
dola praheine dgclaraion) [ acompte CONgEs. . uevriiiniii ..
: I : :
. Attention! Une situation da TVA crédhﬂoc (llgna 25 aervie) ne g
pas du 1t des taxesa ssaimilées déclarées ligne 29. .
. £ “Tolald payer (lignes 28 + 29+ 30 + 31} .1 L
{N'oublioz pas dclolndnh Téglement comespandany)

Si vous réslisez des 2, pensez & ia i de bisnk jorl aupnedﬂablwcﬂmgénﬁdadnnmmdu Drolts imhencis
. : {4, notice de la ccisration CA) .
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Question 7.1 Choisissez le contrat sous lequel Mme CAMIER peut recruter cette nouvelle
esthéticienne. ‘
Justifiez votre réponse.

-------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------
-------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------
.......................................................................................................................................................

.......................................................................................................................................................

....................................................................................................................................................
....................................................................................................................................................
....................................................................................................................................................

....................................................................................................................................................

Question 7.3 Créez une grille d’évaluation du personnel, comportant au minimum six critéres.
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DOCUMENT 1 : Article extrait des « Nouvelles esthétiques » Avril 2007.

METTEZ LE CAP SUR LES NOUYELLES TENDANCES !

RE A LECOUTE
S ASPIRATIONS
S CLIENTES...
EST TENDANCE
.RENTABLE !

les attentes ds vos clientes pour
s adapter of donner ainst satisfaction. ..

consornmation,
L ensffel, séduite un consomma-
i disposa d'un large choix pour
T 50N besoin 7

opozant un produit qui correspond

urs actuelles. bien sGr !
0rs chercher ung répunse & cetie
: ton £ & quol reg-
onsommateur d'aujourd'hui 7
profittype, valable pourtous, serait
HA
! Sans vouloir géndraliser &
i existe dles valeurs montartes.
de constater que nos aspirations
changé. La lendance «carridres,
ne, erdussite matérielies ne fait plus
16 | Un nouveaw vert soufile sur ia
a6 viles e des carpagnes e retour
rees. Dans os contexie, les besoins
nticité;, d’harmonie entre les
s et la nature reviennent en force.
agazines sesontampards dupné-
1 des concepts comme le bio, e
pement dursble, exotisme sont
pient rois suir e clevart de fa scéne.
ut-8lra s bon momant pour vous
re la vague...
an sur trofs tendances qui ont le
poupe en 2007 chez fus consom-
ues et depres-

BIO» 1 GO !

gnifie la vie, Is vivant en grec. Avea
slymaoiogie. il n'est pas dtonnant
Bio-gititudes remporte du sucess
ey consonmatiices en quéle de

iitbien s endre A Pévidence, fe
sles sosmdtiouss rest plus Fapa-

nage de quslques adeptas traditionnelles,
sensibiisées parl écologie depuis leur tendre
anfance.

ltest devenu, au contraira, Irés tendance de
ralrouver un uiivers esthélioue qui prend
des allures d'autrefois. Comme pour nos
ancéires, ¢'est la nature qui arrive & ia res-
cousse el gui nous apporte ses bienfaits.
Sa sécuriléd au
l& «révolulion bics semble dong bien en
marche et en voict qualgues exemplas sigri-

S

ficalils

- Huitfermmes sur dix ontune image posi-
five du «bior en cosmétique.

Une telle opinion favoreble ressemble a un
plébiscita | Voila un résultat de sondage qui
pourralt faire bien des envieux !

- Une sur deux en a déja achets,

Clast bien une preuve que les consomima-
frices moddifiert peu & peu leurs habitudes
dg consommation.

- Gertaines marques «bios affichent un
taux de croissance de 30 %,

Cast indéniablerment une trds belle évolu-
ton cu chiffre d'affaires |

- L'offre de produits «bio» s'est consi-
dérablement dtendue.

Tous les sagments ont éié déclings en cetle
varsion el ordrouve désormais des gammes

compidtes de produils visage, coms, woire
te maguillage.

- Lesgrands laboratoires de produits cos.
métiques «traditionnels» investissent sur
8 Crénsau.

Clarins, L'Oréal, Yves Saint Laurent, pour
ne citer que ces quelques exemples, se
sont laisgde seduire par ce marche pro-
miatieur,

- La certification se développe.
Largument «bio» doit pouvolr se justifier |
C'est pourquol dé nombreuses entreprises
font le choix de cetie démarcha gul appa-
ral commeune véritable garantie du concept
bie (volr encadré).

- La distribution se diversifie.

Les magasing «bio» manguent parfols un
peu de «glarnours, Certaines parapharma-
oies st des instituls enont bien pris conscian-
cel

- Internet se passionne pour ce théme.
Biogs, sites de vente spécialisés. questions
dea consommateurs, dossiers spéciaux
dans des rubriques «beautés... I vous fau-
dra beaucoup de patience pour fire les
guelgues mitiers de pages consacrées a ce
theme |

Et vous 7 OG éles-vous dans cette «torma-
de vertgs 7

Baccalauréat professionnel esthétique/cosmétique-parfumerie DOSSIER TECHNIQUE

U2 : organisation et gestion d’activités professionnelles
en esthétique/cosmétique-parfumerie

Coefficient 2

3 heures

Repéere de 1’épreuve : 0806-ECP T

Paée 2sur7




DOCUMENT 1 (suite)

H

Soins

LA COSMETHIQUE !
UN DEVELOPPEMENT...
DURABLE !

1.20 € par an gt par halitant.

Na riez pas [ Cest bien la somme que nous
avons depenstesnproduit estampilé «corn-
marce équitabies,

fnutile de faire des «plang sur la conbtes
allsz-vous me dirg 7 Bt powrtant...

-y a 8ix ans, chague Frangeis v consa-
orait & peine 10 cantimes,

- entretempes, le taux de notoridtd de cette
forme de commsrce ost passd de 0 4 75 %,
-un Frangais sur cing déclare acheter régu-
ligrernont des produits du commerce dgui-
Tabla,

-unfrangais sur deux 89 déclare prétapayer
plug ¢ s prodults athiguss,

i nmerce dquitable,

- salon professionnet et grand public sont
drores et ddja programmas en 2007,

- I chiffre o affaires ¢ Alter Eco, poids lourd
ducammercs squitable, est passs de 5 mil-
tong d'euros en 2004 & 10 millions deuros
an 2008, Méme si sa specialité reste Val-

merntaire, elle vient de lancer une gamms
da 14 produits cosmétigues,

-igs cosmétiques équitables sont entrés dans
les corners du Bon Marché e des Gealeries
Latayette,

- grande premigre | une sociald de cosmé-
fiques a 8168 lubelises.

Alors, faut-il considérer la cosm'éthi
cornme une mods passagem ? Une niche
marketing ? Ge n’est finalement plus siglr |
Les produits dthiques nintdressent pas seu-
lerment des militants alter-rooncialistes et des
ulopisies. :

Agjourd'hui, le consommateur veut g'en-
gageratravers ses achats etle commerce
équitable lui permat de donner un sens
& son geste : il agit par solidaritd en aidant
lew petits producteurs duBud a vivre décem-
roant.

Cetalifalt plaisir. . alors, vive laconsonmnt’ac-
tion | Eh out, la géndrosité, ¢'est tendance
en 2007 1

Sotdaire, direct, usta, transparent, qualits
nud doute gue ces cing engagements pria-
titaires du commerce éopftable ne lalsse-
rort pas vos clientes de marbire |

SOINS EXOTIQUES :
QUI A UINVITATION
AUVOYAGE !

«Alors, quelle sera volre prochaing destina-
Hon 7 Le Marog, Bali ou PAdricuse cha Sugd 7».
Non, cetfle conversation n'a pas lieu dans
ung agence de voyage, mais bien dans
institut <l 2 misé sur 1Bs soing «wenus
aillevrss.

«Ailleurs» est assurément un mot qui fait
beaucoup réver, e o8, méme si nous
somimes satisiaits de notre guoticien.
Eneffet, Nintérst pour les culiurss du monde
et le besoin o'évasion ressortent parmi les
aspirations des Francais. Invitez-les dor
faire un rervailisux vovage, un four ¢
mondie de la beautd... dans volre caline
Attention néanmeing, cetle idée de soins
«verns daifeurs» est déja moins inédite :
Ceraing soins sont devenus des grands clas-
sigues & Farvironnernent mutticuliurs! du
SpA OUS & prépards & oetle dvolution.

inst, pour dépayser vos clientes aujourd’hu,
vous devez les emmener hors des senfiars
bathus,

Se gqu'alles attendent, c'sst du «radition-
rigl», o «f'athnigues, du «tribals, «ou ritust

anceastral de beautés, de la «philosophias,
s e soin sera «vrak» et en harnonie aveo

2 rature, of plus  ser apprécia,

ET MAINTENANT ?

Vous 8tas préde & entrer dans la tormade
varte 71 sspril ducommerse dquitable vous
tente 7 Vous voulez faire voyager vos
ciigrides 7

Enunmat, vous dtes prite & prendre e large |
Cestprobablement une excellenis idés, mais
avant de vous jeter a'eau, faltes néanimoins
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DOCUMENT 2 : Bulletin de commande PHYT’S

BON DE COMMANDE PROFESSIONNEL Si 07- 07 |

SD

r\LZ

Dlsmbuuon \Iord-Lom, :

19 rae Natlo:aale . 77580 Cxecy 1a Chaoﬁlle

T;ei 01 64 53 89 17
Fa*g : D164 63 01 24

Date: ‘dmm

Adreés;e :

Jﬂsiatut

el - Réglement:

Promos en cours ;'

“VISAGE

o LIGNE GENERALE =~ suwss + 1 ctony
CODE DESIGNATION P e PU 2n sures | Quaniité | MontantH.T,
.~ | NETTGYER - PURIFIER - e ,
TLH %%/ | LAIT HYDRO-NETTOYANT Tube 200 g 3,10
TLP ;> 1L OTION HYDROLE ORANGER Flacon. 200 ml 7.40
TLN oo, 1" LAIT NETTOYANT Tube 200 g 9,75
TLB s | LOTION HYDROLE EUCALYPTUS Flacon 200.ml 7,40
" MF )| MOUSSE FACIALE -~ Flacon 160 mi 6,50
- | C+40 @i [ CONTACT+ - ' ~ Tube 409 11,45
o, [1DY 2; | LOTION DEMAQUILLANTE YEUX " Flacon 56 ml 5,70
DY50 ~ DEMAQUILLANT YEUX — Flacon 50 mi 8,65 »
REV B MASQUE REVELATEUR _ ' ~ Tube 40g 5,30
J12 fiey | MIASQUEJ 12 . Tube 409 — 9,30
REVIM %5, | MASQUE REVIDERM i . Tube 40g 10,70
— PROTEGER - HYDRATER - .
C307 CREME C 307 Tube 40g 11,80
C308 CREME C 308 Tube 40 g 11,30
YLG CREME YLANG ' . Tube 40 g 15,10
€309 *| CREMEC309 Tube 40g 14,80
C310 | CREMEC 310 ‘ Tube 40g 15,20
‘ .| CREMES TEINTEES ) : ’ ,
CTPM | CREME TEINTEE Peaux mates Tube 40 g 12,00
CTPC  %=/| CREMETEINTEE Peaux claires ) Tube 40g 12,00
CTEL - e, | CREME TEINTEE Eclat-lumiére - Tube 40qg 12,00 .
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CORPS’

EQUILIBRER - NOURRIR - REVITALISER -

CORPS

Ci7 SMC17 40 Caps.x 0,4ml 15,10
REVI SERUM REVIDERM - 40 Caps.x 0,4 ml - 26,85
H23 SERUM ANTI-RIDES 40 Caps.x. 04'ml 28,00
MV SERUM MULTI-VITA . 6 Amp.x 5ml- 26,20
CC17 CREMEC 17 Tube 40 g " 12,60
S30 CREME § 30 , Tibe 40g 19,40
ABS CREME ABSOLUE Tube 40g . 26,95
REVIC  fw;| CREME REVIDERM Tube 40 g 21,35
PHYTO fm;| CREME PHYJONAGRE Tube 049 20,40
FCY  fm;| FLUIDE CONTOUR Yeux/L&vres - Tube 209 20,80
NUTRITION INTENSE o
PV ey | PHYT'SSIMA VISAGE Tube 40 g 20,70
PC T | PHYT'SSIMA CORPS Tube 200 g 22,75
PZ ¥ | PHYT'SSIMAZONES REBELLES' Tube - 100 g 20.70-
_ | EQUILIBRER - AFFERMIR _ o
CCAP .| CREME CAPYL Tube 409 14,80
¢ | CREMEC Tube 40 g 14,00
F {m) L CREMEE Tube 40g 14,00
P ;| CREMEP Tube 40 g 14,00
B = | CREME § Tube 40 g 14,00
. N .
A i AFFINER - GALBER - RAFFERMIR / , /
FS ‘. | SEINS CS 32 : Flacon 30 ml 16,35
BUSTE "= | CREME BUSTE " Tube . © 40g 12,30
] TEF ‘». | ESTETIC FORM Tube T 200g 17,25
i " 7w, [ MINCEUR JOUR Tubs "200 g 19,40
MIN . { MINCEUR NUIT Tube 200 g 19,40
TJ s | TONI-JAMBES Tube 2009 22,50
D111 ;| DERMYL 117 L Fiacon 700 ml 25,10
FG100 =] PHYTO FLUIDE GLAGIAL Flacon 100 mi 11,55 -
MASSAGES CORPORELS AROMATIQUES .
HOE - | HUILE CORPS DETOXICATION Fiacon 200 ml 15,30
HEL " | HUILE CORPS ELIMINATION " Flacon 200 ml 15,30
HCH » | HUILE CCRPS CIRCULATION Flacen 200 ml 5,30
HRE - % | HUILE CORPS RELAXATION  Flacen 200 ml 5,20
HDR = { HUILE CORPS DRAINAGE Flacon 200 mi 15,30
EG " EPCNGE GOMMANTE 8.20 q
CODE DESIGNATION - . - . . P c PU. sn'sufos | Quintits | Montant H.T.
| PROTEGER - HYDRATER - ASSOUPLIR - ‘
TLC = LAIT DE CORPS ) " Tube 200 g 10,80 ~
TCC %9, CREME CORPS NOURRISSANTE Tube 200 g 16,20
. 'GOMMER - NETTOYER - PURIFIER -
GC GOMMAGE CORPS (gel moussant) Tube 2009 12,20
T™MT MOUSSE TONIC (eucalyptus) Tube 200 g 10,60
TMM MOUSSE STIMULANTE (mandarine) . Tube 200g - 7,55
TMOA (| MOUSSE RELAXANTE (orange amére) "Tube 200 g 7,55 '
- .- | SOLAIRE-APRES SOLAIRE | 4 :
HSQL =] RUILE SOLAIRE YLANG Flacon 700 ml 10,45
[ CSOLL - ‘i CREME SOLAIRE Tube 100 g 6,80
CSOL6 :=1{ CREME SOLAIRE SPF8 Tube 100 g 8,00
CSOL10 (2| CREME SOLAIRE SPF10 Tube 100 g. 12,00
CSOL15 .| CREME SOLAIRE SPF15 Tube 100 g 15,00
CSOL30 CREME SOLAIRE SPF30 - Tube 40q . | 10,00
AD - CREME ADOUCISSANTE Tube 200 g 14,60
| SOIN DU GUIR CHEVELU
TST e} | SHAMPOING TRAITANT Tube 200 g 6,80
“HV5 ey | HUILE VIVIFIANTE 7 6 Ampx. 5mi 7,85
LSTIMS ey | LOTION STIMULANTE 8 Ampx. 5mi. 5,50
MC =] MASQUE CAPILLAIRE Tube 200 g 9,50
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PR ODUITS CABINE

. CDOE | DESIGMATION R & C PU en aums Quantitd | Montant H.T.
VLS | LAITDE SOINS . Amp. -30'%3 m: , 9.20
VT 7 | TOMIQUE ' - Amp. 30 x 3 ml° 9,20
LB 500 7w | LOTION HYDROLE EUCALYRTUS - Flacon 2 x 500 ml ", 38,00 )
LP500 ;| LOTION HYDROLE ORANGER © " Flacon 2 x 500 mi 36,00
C+100 rss;| CONTACT + B _ Tube 100.ml 18,55 .
NP 7wy | NATUR-PEEL - A Tube 100 ml 14,15
G8 fae) | CREME G 6 o Amp. 10 x 2-ml . 6,15
"VYLG  7ms;| CREME YLANG ' .. Amp. 10x2mi 12,20
MW TGEYT G| CYTYL - T Amp: “q0x2mi. 4060 )
O VM12 | MASQUEM 12 Amp. -~ 6x10mi 13,20
;’% VD17 MASQUE D 17 ' ‘ Amp. 8x 10 ml 13,20
; VDO - | MASQUED'O “Amp. 6 x 10 ml 25,00
- VoV MASQUE OLIGO-VATAL _ Amp. 6x 10 ml 19,80
MMY MASQUE MULTI-VITA Amp. - 8x 10 mi 19,40
VSMC17 7z, [ SMC 17 — Amp. . T0x 2 ml 12,60
VAREVI SERUM REVIDERM A . Amp. 10x2ml 19,35 .
VARH .| SERUM ANTI-RIDES (ARH 23) ~ Amp. 10x2ml 23,30
VMV ‘30, | SERUM MULTI-VITA Amp. 6 x5 ml 21,50
VCROSE CAPYL ROSE o © Amp. 10x3ml 12,90
VACOM "% { . ANTI-COMEDONS ' ' Amp. 10X3 mi 17,10
. L vP1o8 - | PRELUDE 108 - - - Amp. 10x2ml 19,80
" VPA | PRES-AGE .- . . - . Amp. 10 x 2 ml _ 19,80 .
DY50 ‘v { DEMAQUILLANT YEUX Flacon 50 ml 8,65
T [PACMV 'SOIN MULTI-VITA (anti-rides - tsnseur) 13 SOINS COMPLETS 152,40
81 PACO " { SOIN D'O (anti-rides - ovale vlsage) ’ “ ’ “ 142,80
;3, PACOV SOIN OLIGO VITAL (anti-rides) . “ 109,80
61'5 PACEV ‘SOIM ENERGIE VITAL (prévantion. rld&a/antx pollution) N 93,30
“‘8 PACC SOIN CAPYL, (rouqeurs diffuses) : " . 9120
% | Pacac _SOIN ANTICOMEDONS K 76,10
) PACE - SOIN EQUILIBRE (nettovage de peaux) * o " - - 49,30
PAMA PACK MINCEUR ACTIVE - 13 SOINS COMPLETS ... . 125,00
BC | BAUME EXFOLIANT CORPS =~ - Pot 300gr |- 2500
~PH1 . @m0 LOTION AMINCISSANTE - Flacon . 5000u1000ml - | 41,758 |- 77.45
g’_ LCl 2| LOTION CIRCULATION . — Flacon  5000u1000ml : | 41,75 | 77.45
o LHS | HUILE SUDO .. Flacon 5000u1000ml__{ 33,00 | 60,00
O LFe - Gw | PHYTO FLUIDE GLACIAL _ Flacon 500 ou 1000.mi 38,00 { 70,00
Q. | LmMON4 T TTLIMONPXZ - T Seau 4 Kgs 108,40
NAT200. ;w | NATURODERM ‘ Flacon 200 ml . 39,60 .
RDEF100 R'PHYT'S. j Pulvérisateur 100 mi 35,05
POST = | POST-EPIL Aéroscl 250 mi 10,00
3 | SHTTS500 : | SHAMPOING TRAITANT ‘ Flacon pompe 1000 ml. 24,00
ug‘ VLSTIMS ‘e | LOTION STIMULANTE Amp. 6 x5 ml 4,70
VHVS s HUILE VIVIFIANTE Amp. 8 x 5 ml 6,30
PH2 ‘n, | COMPLEXE RAFFERMISSANT Flacon 500 ou 1000 ml 41,75 | 77,45
& VADE %, | HUILE DETOXICATION Flacon 500 ou 1000 mi 33,00 | 80,00
@3 VHEL ' | HUILE ELIMINATION ‘Flacon 500 ou 1000.m .33,00 | 80,00,
g‘&." YHC .| HUILE CIRCULATIGN : " Flacon 500 ou 1000 mi 33,00 | 50,00,
: § VHRE 1w | HUILE RELAXATION Flacon 500 ou 1000 mi 33,00 | 60,00
VHDR i | HUILE DRAINANTE Flacon 500 ou 1000 mi 33,00 | 60,00
SAC | SACS "PRESTIGE ' - 075
_SA [ BAZE 100M/0,65_ 4545 -
{ BV 1 BANCE VELPEAU , - 410,20 1,85
RO ' FEUILLES PLASTIQUE . 100 Feuilles 2,70M/1,80 65,00
w | cO COUVERTURE THERMO 6UDATIVC 3 ZONES. 500,00
of | BLOUSE BLOUSE PHYT'S 39,00 -
;‘ B LIVRE MAMAN BEBE 8,00
o~ | LT LIVRE “Conservateurs st cosmatiquss” ~ 5,00
0O [ oTon COTOM 810 EQUITABLE Lot 24 Sachets 45,80
I DH . DRAP HOUSSE 195x65x5 B 15,00
3 SERVIETTES 5080 Lotde 5 28,00
DC8 DRAP DE BAIN 100%200 “Lotde 2 - 30.00
¢ SPT0 SERVIETTES “INVITES” 30; <30 Lotda 10 22,00
i PARED PARED 2,00
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DOCUMENT 3 : Compte 512 Banque de Pinstitut « ESSENTIELLE »

DATE LIBELLES DEBIT CREDIT
01.06 Solde débiteur : 2 400.50
03.06 Chéque n° 1245 Nord Cosmétic . 124.00
10.06 Remise de chéques 1 320.00
11.06 Remise CB 1537.50
12.06 Chéque n° 1246 Abonnnement Nouvelles Esthétiques 48.00
18.06 Versement espéces 120.00
22.06 Chéque n° 1247 Orphéa 289.90
25.06 Remise de chéques 210.56
25.06 Remise CB 923.00
29.06 Virement salaires 2 467.89
TOTAUX 6 511.56 2 929.79
Solde débiteur 3 581.77

DOCUMENT 4 : Relevé de compte

: % it
DY creom acricoLs
wsense - NORD DE FRANCE
Banqus & Assurances

Relevé du compte Institut
ESSENTIELLE

Libellé

03.06 Prélévement EDF

6.06 7 Remlse CB b

25 & .E.,: £ .
TOTAL DES OPERATIONS 2 830.14 6 511.56

Crédit

923.00

NOUVEAU SOLDE AU 30.06 3681.42

DOCUMENT 5 : Etat des ventes et des achats du mois de juin 2007

Montants en €
Ventes TTC de produits 4 19.6 % , 2 811.04
Prestations de services TTC a 19.6 % 1 300.02
Achats HT de biens et de services a2 19.6 % 756.70
Achats HT d’immobilisations a 19.6 % 950.00
Crédit du mois précédent 100.00
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