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DEVENIR MAQUILLEUR.� CORRIGÉ TYPE N°1KF400CT01V01C

1) Citer les six domaines dans lesquels le maquilleur peut travailler. (3 pts)

–– Le maquillage beauté et maquillage conseil en parfumerie, centre de beauté, pour des marques.
–– Le maquillage mode, pour des agences de mannequins et photographes.
–– Le maquillage pour la télévision / vidéo / cinéma.
–– Le maquillage de scène (théâtre, cabaret, danse, opéra).
–– Le maquillage artistique : body painting, maquillage d’animation ou d’enfants.
–– Les effets spéciaux.

2) Citer six qualités requises indispensables au métier de maquilleur et définir en quoi elles sont indispensables. 
(3 pts)

Six qualités au choix, exemples : 

a/ Qualité artistique
Le maquilleur doit pouvoir créer des maquillages en fonction des besoins de ses clients, en tenant compte 
de la mode, harmoniser des couleurs ou jouer avec des matières. Il doit être ouvert d’esprit et faire preuve 
d’imagination.

b/ Organisation
Le maquilleur doit organiser son travail, son matériel, et son temps... 

Il doit planifier et préparer à l’avance ses plannings, ses produits, penser à son approvisionnement et, enfin, 
prévoir ses déplacements.

c/ Personnalité agréable
Le maquilleur doit être courtois, discret, gentil, et serviable avec ses clients.

Il doit, en outre, savoir travailler en équipe de maquilleurs ou avec d’autres corporations (coiffeurs, techniciens 
de studio, costumiers, photographes...) ayant d’autres objectifs et attentes. Le maquilleur doit rester ouvert aux 
échanges.

d) Maîtrise de soi
Avant une représentation, un show, ou des photos, l’ambiance est toujours tendue. Les contretemps sont 
fréquents et, malgré cela, il faut rester calme, s’acclimater et fournir un travail adapté et de qualité.

e) Disponibilité
Les maquilleurs travaillent de jour comme de nuit, en semaine, week-ends et jours fériés. Il n’y a pas de planning 
de travail régulier et il faut accepter les déplacements.

f) apparence soignée 
L’apparence, le maquillage et l’hygiène doivent toujours être soignés.

3) Quel diplôme est requis pour exercer le métier de maquilleur professionnel ? (0,5 pts)

Le C.A.P. d’esthétique-cosmétique (ou tout diplôme supérieur) est obligatoire pour s’installer à son compte.

4) Quels sont les statuts possibles du maquilleur ? (1,5 pts)

Il peut être:
–– salarié ;
–– travailleur indépendant ;
–– intermittent du spectacle.
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5) Lister l’équipement basique nécessaire à la pratique du maquillage. (6 pts)

Tableau 1

MOBILIER  INSTRUMENTS PRODUITS

-- Fauteuil confortable 
-- Plan de travail  
-- Miroir mural avec éclairage 

latéral 
-- Point d’eau 
-- Tabouret à roulettes 

-- Stick (x 2)
-- Pince à épiler
-- Brosse à sourcils
-- Taille-crayon
-- Deux spatules
-- Éponge, houppette
-- Brosserie (pinceaux)
-- Récipients : coupelles, bassines, 

bols, etc.

-- Base
-- Anticernes 
-- Fonds de teint fluides et compacts
-- Poudres libres et compactes
-- Fards à paupières + blush (secs, gras)
-- Crayons dermographiques
-- Rouges à lèvres et gloss
-- Mascara
-- Lait + lotion ou lingettes démaquillantes
-- Produit d’hygiène : alcool à 70° en spray ou lingettes 

désinfectantes 
+ consommables (coton, mouchoirs en papier...)

6) Quelles informations doit contenir un curriculum vitae ? (4,5 pts)

On retiendra les mentions principales :
–– les nom et prénom ;
–– les moyens de contact (adresse, téléphone...) ;
–– l’âge ou date de naissance ;
–– la situation familiale ;
–– la nationalité ;
–– l’objectif ;
–– l’expérience professionnelle, par ordre chronologique, durée ou date avec fonction ;
–– la formation ou diplômes obtenus ;
–– les connaissances linguistiques et informatiques.

7) En quoi est-il important de vendre et recommander des produits ? (1 pt)

La vente de produits pour le maquilleur travaillant dans un studio ou dans un magasin est indispensable pour son 
revenu et le suivi des prestations.

Le conseil et la vente de produits représentent également un excellent outil de fidélisation.

8) De quel document le maquilleur dispose-t-il pour conseiller la cliente ? (0,5pt)

La fiche de recommandation de produits.


